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50分セミナー� 50分セミナー� 50分セミナー�50分セミナー�

＜プレミア特典＞�

導入メリット & ユーザー事例の掲載枠�

導入メリット & ユーザー事例の掲載枠�

導入メリット & ユーザー事例の掲載枠�

1カテゴリー枠� 3カテゴリー枠�2カテゴリー枠�

記者によるインタビュー記事（見開き）�

1カテゴリー枠� 3カテゴリー枠�2カテゴリー枠�

1カテゴリー枠� 3カテゴリー枠�2カテゴリー枠�

セミナー受講者データ翌々日渡し�

Basic

Standard A

Standard B セミナー受講者データ翌々日渡し�

参加のご案内� 東京ビッグサイト 西3・4ホール�
主催：株式会社リックテレコム�

共催：E. J. クラウス & アソシエート社�

■ 後援予定：�
総務省、（社）電気通信事業者協会、（財）インターネット協会、�
（社）日本インターネットプロバイダー協会、（社）テレコムサービス協会、�
VoIP推進協議会、（財）デジタルコンテンツ協会、�
ASPインダストリ・コンソーシアム・ジャパン、ITコーディネータ協会、�
（社）行政情報システム研究所　 …他�

■ 同時開催：Wireless Solution Forum 2005
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2005年4月13日（水）・14日（木）�

o f f i c i a l  s i t e：　h t t p : / /www . i p f o r um . j p

P r i c e

A p p l i c a t i o n

お問い合せ�

￥9,200,000

※ スペースはお申し込み順に良い場所を割り当てさせていただきます。�
　 内容の組み合わせについてはご相談下さい。�

IPフォーラム運営事務局：　E.J.クラウス&アソシエート日本支社�

TEL：03-5212-7071　FAX：03-5212-6091　E-mail：ip-info@ejkjapan.co.jp

❏  参加したいので詳しい説明を聞きたい。　　　❏  参加を検討したいので詳しい資料が欲しい。�

ご希望の項目に❏ を入れ、必要事項を記入FAXにて送信して下さい。�

会社名� 氏名�

T E L E-mailFAX

所在地　〒�

所属�
役職�

● プレゼンテーションコーナー有り�

● 個別商談室  ￥300,000�
● ミニプレゼンテーションコーナー（20～30名収容）�
　￥300,000（呼び込み・事前登録・告知は無し）�
● 日経本誌全面広告予定（2005年3月下旬～4月初）�
　協賛企業募集いたします。（フォーラム参加企業限定）�
　詳細は、お問い合せください。�

有料オプション�

80m2

￥1,400,000
20m2

￥4,900,000

￥4,600,000

● プレゼンテーション�
    コーナー有り�

● プレゼンテーション�
    コーナー無し�

● プレゼンテーション�
    コーナー無し�

40m2

IP Forum 2004�
ターゲット来場者に12万部配布�

カタログDM�
とは？�

カタログDM�
とは？�

カタログDM�
とは？�

導入メリット�

ユーザー事例�

IP○○○○�

貴社スタッフ紹介並び導入メリット/導入事例を�
来場誘致ＤＭに掲載、事前にPR！！�



IP Forumとは？�
ネットワークは“IP時代”を迎えて

います。�

企業・自治体の情報通信インフラ（固

定網・無線網）のIP化はますます進

展し、導入事例も増えています。�

「IP Forum」は、ＩＰソリューション

の提案者と、導入決定の責任者が 

直接出遭う“対話型イベント”です。�

目覚ましく導入が進むIPテレフォニー

を中心に、情報セキュリティやアウト

ソーシングサービスまでをカバー。�

（1）商談を目的とした「交流サロン」

（2）「業務ソリューションセミナー」�

　　で構成します。�

今年のソリューションセミナーの�

テーマは、「コスト削減から企業力�

アップへ――」�

貴社製品のプリセールスの場として、

是非ご活用下さい。�

「脱」展示会、プリセールスの場へ。�
「脱」展示会を宣言、従来のイベントとは一線を画し、ステージ/マイク/コンパニオン�

無しの静かな環境をご用意いたします。来場者と参加企業との商談成立、新規取引き、�

パートナー獲得に向けたビジネスメイキングを強力に支援します。顧客がこれまでに�

なく身近に感じられる「IP Forum」ならではのビジネス環境を存分にご活用下さい。�

●製造　　●運輸流通　●電気　●金融　●サービス　●建設　●農林　●食品　●化学　●教育�

●官公庁　●自治体　など�

■ ユーザー企業が出展企業に望む対応�
● 技術責任者・営業責任者の常駐�
● 豊富な導入経験に基づいたコンサルティング力�
● 徹底したユーザー理解の姿勢と課題への深い洞察力�
● 丁寧な接客と分かりやすい説明�

■ ユーザー企業が出展社に望むソリューション�
● IP電話 ● IPセントレックス�
● モバイルIP/無線IPフォン ● 無線ＬＡＮ�
● ビジュアルコミュニケーション/ＴＶ会議システム ● ネットワーク監視/運用管理 
● セキュアネットワーク ● 情報漏洩防止�
● ＩＴ資産防衛 ● 業務アプリ連携活用�

＊IP Forum 2004ユーザー企業来場者：経営層・経営企画/情報システム部/総務部を対象に1000件にて実施�

● （株）アクセスポケット�
● （株）アズジェント�
● （株）アルチザネットワークス�
● イクシア（株）�
● ADLINK�
● NEC��
● NMSコミュニケーションズ（株）��
● （株）NTT-ME�
● NTTコミュニケーションズ（株）��
● F5ネットワークスジャパン（株）�
● エンテラシス・ネットワークス（株）�
● 沖電気工業（株）�
● 京セラコミュニケーションシステム（株）�
● ジャパンメディアシステム（株）�
● （株）ソリトンシステムズ�
● DDIポケット（株）��
● （株）東陽テクニカ�
● （株）ナカヨ通信機�
● 日本ストラタステクノロジー（株）�
● （株）ネットマークス�
● （株）日立製作所�
● （株）日立インフォメーションテクノロジー�
● （株）日立コミュニケーションテクノロジー�
● 日立ハイブリッドネットワーク（株）�
● （株）富士通ビジネスシステム�
● （株）フルーク・ネットワークス�
● メディアクルーズソリューション（株）�
● ユニアデックス（株）�

参加対象製品・ソリューション� ＜IP Forum 2004＞来場者意識調査�

主な来場対象者�

IP Forumと従来のイベントとはどこが違うの？�

企業・自治体の経営・経営企画部門、情報システム部門/ＩＴ推進担当者、総務部門�

前回参加企業�

来場者アンケート集計結果�来場者アンケート集計結果�

0% 5% 10% 15% 20%

 1 位 価格の安さ�

 2 位 サポート体制の充実�

 3 位 実績の高さ�

 4 位 技術力の高さ�

 5 位 導入の容易さ�

 6 位 運用管理の容易さ�

 7 位 コンサルティング・提案力�

 8 位 サービスメニューの豊富さ�

 9 位 会社自体の信頼性・与信�

 10 位 グローバルなサービス体制�

 11 位 サポート時間の長さ�

 12 位 その他�

 1 位 コスト軽減�

 2 位 業務の効率化、スピード化�

 3 位 サービスレベルの向上�

 4 位 情報漏洩、不正アクセス対策�

 5 位 ネットワーク測定・運用・監視�

 6 位 人員・スキル不足の解消�

 7 位 リスク管理�

● IP電話 ● IPセントレックス ● VoIP ● SIP�

● ＷＡＮ ● メトロ ● ＬＡＮ ● ＦＴＴＨ�

● 光ネットワーク ● 無線ＬＡＮ ● 無線IPホン ● 広域イーサーネット�

● ルータ／スイッチ ● IPv6 ● インターネットVPN ● IP-VPN�

● ファイアーウォール ● セキュリティ ● 認証システム ● コンテンツ配信・管理�

● 課金・決済 ● TV会議システム ● TV電話　　…他�

1.35% 農林・水産・鉱業�
2.55% 建設・土木・不動産�

4.39% 食品・化学・薬品�
5.59% 小売・卸・商社�

1.26% 運輸・流通�
2.18% 金融・証券・保険�

1.84% メディア・印刷・広告�
2.46% 電気・ガス・水道�

4.61% サービス業�

17.3% 一般製造業�0.31% 研究所・研究機関�
0.22% 学校・教育機関�
0.37% 病院・医療機関�

7.07% 官公庁・自治体・協会・団体�
9.28% 通信/放送事業者・ISP �

6.12% ハードウェアメーカー・ベンダー（IT/通信機器関連）�
7.96% ソフトウェア開発・ベンダー�

9.43% システムインテグレーター（SI）�
4.21% コンサルティング・シンクタンク�

2.86% その他�
4.61% 未記入�

4.03% サービスプロバイダー（CSP/ASP/SSPなど）�

■ 設問：製品の選定にあたり重視するポイント�

■ 設問：導入の目的（複数回答可）�

■ 設問：2004年度のIT投資予定予算額�

■ 設問：来場者の業種�

100万円以内�
12.97%

100万円超～�
1000万円以内�
15.43%

10%

20%

100%

万円�1000 2000 3000 4000 5000 6000 7000 8000 9000 10000

1000万円超～�
5000万円以内�
7.28%

5000万円超～�
1億円以内�
3.29%

1億円超�
6.15%

（未記入54.89%）�

一体型運営�一体型運営�

交流サロン（イメージ）�

来場客との�
コミュニケーション�

従来の大型NW展�

一方通行になりやすい� 双方向（相互理解）�

不特定多数からの選別� 見こみ客からの選別�

名刺選別→営業部隊� よりシームレスな営業へ�

ブランド力�
製品・サービスPRに主眼を�

おいた設計�

ソリューション力�
コンサルティング力�

（デモ ＆ コンサルティング）�

大きくなりがちに� 比較的小さい�

測定不可？� かなり明確�

IP Forum 2005

訴求の主目的�
ブース設計�

プロモーション�
コスト�

セールス対象�
の選別�

終了後�
ビジネスプロセス�

コストパフォーマンス�
の測定�

2005年4月13日（水）・14日（木） 　東京ビッグサイト 西3・4ホール�

http : / /www. ip forum. jp

（'04年9月来場者調査より）�

1 キーマンの経営課題、情報戦略などを正確にヒアリング�

2 キーマンの考えを捉え、最適なシステムを提案する�

3 貴社の営業マンの腕の見せどころです！�

相談項目つき社名版�

ゆったりした�
サロンエリア�

導入事例パネル�

営業責任者・技術責任者のアテンド�


