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日本最大のワイヤレス通信イベント 

7月21日（水）～23日（金） 
東京ビッグサイト 
主催：株式会社リックテレコム 
共催：E.J.クラウス＆アソシエート社 

出展のご案内 
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会期：2004年7月21日（水）～23日（金） 
会場：東京ビッグサイト 
開催規模：約80小間（予定） 
主催：株式会社リックテレコム 
共催：E.J.クラウス＆アソシエート日本支社 
オフィシャルマガジン： 
 
 
同時開催：日本最大のワイヤレス通信イベント 
 

背景 
現代のITは企業にとって、単なるコスト削減策
や業務効率化の手段の域を越えつつあります。
「経営とITの一体化」は大企業のテーマとして
語られがちですが、実は経営と業務の距離が
近い中堅・中小企業でこそ、ITが経営に与える
インパクトはより大きなものになります。 

課題 
しかし日本の中堅・中小企業の経営者は、大企
業向けシステムをミニマム化・低価格化して押
しつけられたITバブルの後遺症から、未だ抜け
出してはいません。ITの重要性は認識しながらも、
いざ導入となると、慎重な姿勢を崩しません。 

狙い 
本展示会はデモンストレーションとコンファレ
ンスを通じて、中堅・中小企業の強みを最大限
引き出すための「ITの活用シーン」を示します。
これによりITに対する負の先入観を払拭し、IT
化経営を一気に加速させることを目的に開催
するものです。 

企画主旨 コンファレンス概要 コンファレンス概要 

来場者ターゲット 

出展対象製品／サービス 出展対象製品／サービス 

第一ターゲット 
中堅・ 
中小企業の 
経営者 

第二ターゲット 
経営企画や 
事業企画の推進者 

第三ターゲット 
中堅・中小企業の 
IT補佐官、 
情報システム担当 

経営にインパクトするITを見つける3日間 

テーマ1

ERP／CRM／SCM／PLM
のパッケージアプリケーショ
ン、ITを駆使した新しいビジ
ネスモデル／協業モデルの提
案など 

中堅・中小企業向けの 
戦略的ITソリューション 

テーマ3

ICタグ／ICカード、地図情報シ
ステム、トレーサビリティ、
VoIPアプリケーション、CAD
／PDM、EC／EDIサイト等 

製造・流通・サービス特化の 
現場支援システム 

テーマ4

情報共有／配信システム、個人
情報ポータル、リッチクライア
ント、eラーニング、ID管理／電
子認証、コラボレーションツー
ル等 

デジタル 
ワークプレイス 

テーマ2

会計パッケージ、データウェア
ハウス、各種BIツール、BSC、
BPMツール、プロジェクト管理
ツール、帳票ツール、モデリン
グツール等 

経営・業務の 
分析・管理システム 

中堅・中小企業経営者が抱くITへの疑問を解く 

＜背景と狙い＞ 
中堅・中小企業の経営者は情報を鵜呑みにすることはない半面、「疑問解
決型」のテーマには過敏に反応します。例えば―― 
●ハードが安くなっているのに、なぜITの全体費用は減らないのか？ 
●今、進めているIT投資が、間違っていないという保証はあるのか？ 
●大企業と取引するには、どんなシステムが必要か？ 
●ITをアウトソーシングしてしまっても、将来後悔しないか？ 

――といった素朴だが核心を突いたテーマがそれに当ります。 
特別講演では、IT活用の第一人者と先行ユーザーがこうした疑問に答えます。 

特別講演 

中堅・中小企業の強みを引き出す4つのアプローチ 

＜背景と狙い＞ 

IT投資の最終決断者である経営者のもう一方の関心事は、事業経営に直

接貢献するITを探し出すことです。「ベンダが勧めるから、とりあえず導

入しておこう」という甘さは中小企業にはありません。 

テーマ別セミナーでは、IT業界のソリューションカットではなく、以下のテ

ーマ1～4のように、経営貢献というITの役割を「具体論」に落とすアプロ

ーチを提起。経営者の目に見える形で、ITの価値を示していきます。 

 

会社の個性と方向を具現化する手段として、最先端のITを使いこなす！ 

●「顧客」を分析しても何も起きない。「個客」に何を伝えるかだ！ 

●あなたの会社はサプライチェーンの何処にいて、本当は何をすべきか？ 

●「商品」について、徹底的に考え直す手段と方法が既に示されている！ 
 
 
会社の動きを隅々まで、手に取るように「見える」化する！ 

●社長のためのキラーアプリ「経営コックピット」 

●「バランスト・スコアカード」で会社を丸ごとチェックせよ 

●リアルタイムBI(ビジネス･インテリジェンス) で"今"を掴む！ 

●「プロジェクト管理」の手法とツールを、全社に適用する 

 

 
「管理」目的ではなく、「本業」の現場を強くする！ 

●続々産まれている業種／業務特化型ソリューション 

●具体例で見せるユビキタス時代の業務スタイル 

●生き残るための企業間協業モデルと、それが可能になりつつある理由 

 
 
社員のワークスタイルを、知的創造活動に変えていく！ 

●企業情報ポータルで作る「デジタルワークプレイス」 

●「eラーニング」を業務プロセスに組み込む！ 

●「コラボレーションツール」で社内外を一体化する 

テーマ別 
セミナー 

テーマ1：戦略の実現 

テーマ2：経営情報の掌握 

テーマ3：イノベーションの惹起 

テーマ4：組織の情報武装 

!

月
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中小企業のIT入門マガジン 



出展小間料金 

小間位置の決定 

お申込締切日／スケジュール 

スペース料金 

405,000円／小間（3m×3m） 
※3小間以上のお申込みに限らせて頂きます。 

パッケージブース料金 

549,000円／小間（3m×3m） 

お申込順に、ご希望の場所から 

小間を割り当てさせていただきます。 

お申込最終締切：2004年4月9日（金） 
出展者説明会：4月下旬 

主 催 者 工 事：7月19日（月）午前0：00～ 

搬入／小間装飾：7月19日（月）、20日（火） 

開 催 期 間：7月21日（水）～23日（金） 

搬　　　　　出：7月23日（金）17：00～ 

「中堅・中小企業  IT化経営展2004」運営事務局 
EJK（E.J.クラウス＆アソシエート日本支社） 

〒102-0074 東京都千代田区九段南2-2-5  九段ビル　TEL03-5212-7071  FAX03-5212-6091  E-mail:info@ejkjapan.co.jp 

 

お 問 合 せ  

出 展 ご 予 約 フォ ー ム  

小間位置は先着順です！ 
■ご希望の項目に□を入れてください。 
　□希望の場所にすぐ小間を予約したい。　□出展を検討したいので最新予約状況等の資料が欲しい。 

予約小間数 小間 

所在地　〒 

会社名 

氏名 

TEL

希望ブースNo.

所属／役職 

E-mail

FAX

※2小間以下のお申込みは「パッケージブース」とさせて頂きます。 

※「パッケージブース」に含まれるもの：展示スペース、壁面パネル、

カーペット、和英社名板、受付テーブル1台、椅子2脚、蛍光灯2灯、

800Wコンセント1ケ、屑籠1ケ、毎日のブース内清掃 

EJKは新市場発掘にチャレンジする トレード・イベント・オーガナイザーです。 リックテレコムは、出版とイベントのメディアミックスでIT業界に貢献する情報企業です。 
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パッケージブース（1小間） 

会社名 Company Name

蛍光灯2灯 

和英社名板（1社名） 

800wコンセント 

サイド・バックパネル 

屑籠1個 

カーペット 

受付テーブル1台 
椅子2脚 

400mm

3,000mm

3,000mm

2,700mm


